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今週の 
 

倫理 

小さな問題を 

深く掘り下げる 

え・城谷俊也 

7月のテーマ ｜ 身にしみた教訓 

「
蟻
の
穴
か
ら
堤
も
崩
れ
る
」
と
言
わ
れ
ま
す
。

こ
れ
は
、
小
さ
な
不
注
意
や
油
断
か
ら
大
事
が
起

き
る
と
い
う
意
味
の
言
葉
で
す
。 

昨
今
の
企
業
の
不
祥
事
の
ニ
ュ
ー
ス
な
ど
を
見

て
も
、
些
細
な
こ
と
だ
と
高
を
く
く
っ
て
い
た
こ

と
が
、
大
き
な
問
題
に
発
展
し
て
し
ま
っ
た
と
い

う
ケ
ー
ス
は
、
少
な
く
あ
り
ま
せ
ん
。 

何
事
に
お
い
て
も
、
失
敗
は
避
け
ら
れ
る
も
の

で
は
な
い
で
し
ょ
う
。
し
か
し
、
そ
の
失
敗
か
ら

学
ぶ
こ
と
を
せ
ず
、
同
じ
失
敗
を
繰
り
返
し
て
い

て
は
、
い
つ
し
か
大
問
題
に
な
り
か
ね
ま
せ
ん
。 

失
敗
を
繰
り
返
さ
な
い
た
め
に
は
、
些
細
な
こ

と
で
も
、
な
ぜ
失
敗
に
至
っ
た
の
か
を
振
り
返
り

な
が
ら
、
原
因
を
明
ら
か
に
し
、
改
善
に
つ
な
げ

る
こ
と
が
肝
要
だ
と
言
え
る
で
し
ょ
う
。 

ま
た
原
因
を
究
明
す
る
際
に
、
大
切
に
し
た
い

こ
と
は
、
そ
の
原
因
を
目
に
見
え
る
形
や
行
動
だ

け
に
求
め
る
の
で
は
な
く
、
そ
の
奥
に
あ
る
自
分

自
身
の
心
に
ま
で
目
を
向
け
る
こ
と
で
す
。 

倫
理
研
究
所
の
第
二
代
理
事
長
の
丸
山
竹
秋
は
、

自
著
の
中
で
、
失
敗
後
の
対
処
に
つ
い
て
、
次
の

よ
う
に
述
べ
て
い
ま
す
。 

な
ぜ
そ
う
し
た
原
因
に
よ
っ
て
失
敗
し
た
の
か
と

い
う
原
因
の
原
因
と
も
い
う
べ
き
も
の
が
あ
る
。
そ

れ
を
追
求
す
る
の
が
正
し
い
。
油
断
し
て
い
た
か
ら
、

不
注
意
だ
っ
た
か
ら
「
火
事
に
な
っ
た
」
な
ど
と
よ
く

言
う
。
し
か
し
、
な
ぜ
油
断
を
し
て
い
た
か
、
な
ぜ
不

注
意
だ
っ
た
か
、
そ
れ
ら
が
問
題
な
の
だ
。
疲
れ
て

い
た
か
ら
油
断
を
し
た
と
い
う
。
で
は
な
ぜ
疲
れ
た

の
か
、
と
い
う
こ
と
だ
。
無
理
を
し
た
か
ら
、
ほ
か
の

こ
と
を
考
え
て
い
た
か
ら…

…

そ
の
他
い
ろ
い
ろ
と

あ
る
で
あ
ろ
う
。
で
は
な
ぜ
無
理
を
し
た
の
か
、
な

ぜ
ほ
か
の
こ
と
を
考
え
て
い
た
の
か
、
そ
の
あ
た
り
か

ら
ハ
ッ
キ
リ
さ
せ
た
い
。 

（
『
つ
ね
に
活
路
あ
り
』
丸
山
竹
秋
著
） 

 

失
敗
を
き
っ
か
け
に
、
自
分
自
身
の
心
や
生
活

の
あ
り
方
、
人
生
全
体
を
俯
瞰
し
、
反
省
を
深
め

た
時
、
そ
の
も
と
に
な
っ
た
出
来
事
が
些
細
な
も

の
で
あ
っ
た
と
し
て
も
、
大
き
な
学
び
を
得
る
こ

と
が
で
き
る
は
ず
で
す
。 

 

営
業
職
の
Ｙ
さ
ん
は
、
あ
る
日
、
電
車
の
遅
延

に
よ
り
、
取
引
先
と
の
商
談
に
遅
刻
を
し
て
し
ま

い
ま
し
た
。
幸
い
、
無
事
に
契
約
に
至
っ
た
も
の

の
、
先
方
に
対
し
て
迷
惑
を
か
け
て
し
ま
っ
た
こ

と
を
反
省
し
、
Ｙ
さ
ん
は
そ
の
後
、
商
談
や
打
ち

合
わ
せ
の
際
に
は
、
早
め
の
電
車
で
向
か
う
こ
と

に
し
た
の
で
す
。 

ま
た
一
日
仕
事
が
立
て
込
ん
で
い
た
あ
る
日
の

こ
と
、
今
度
は
別
の
取
引
先
か
ら
の
メ
ー
ル
の
返

信
を
失
念
し
て
し
ま
い
、
結
果
と
し
て
、
そ
の
商

談
は
ご
破
算
と
な
っ
た
の
で
す
。 

Ｙ
さ
ん
は
、
こ
れ
ら
の
二
つ
の
失
敗
を
改
め
て

振
り
返
っ
て
み
る
と
、
い
つ
も
物
事
を
先
延
ば
し

に
す
る
ク
セ
が
、
す
べ
て
の
原
因
で
あ
っ
た
と
気

づ
か
さ
れ
た
と
い
い
ま
す
。 

 

大
き
な
問
題
が
生
じ
る
前
に
は
、
小
さ
な
予
兆

や
変
化
が
あ
る
も
の
で
す
。
そ
う
し
た
予
兆
や
変

化
は
、
些
細
な
日
常
の
失
敗
の
中
に
隠
さ
れ
て
い

る
こ
と
が
少
な
く
あ
り
ま
せ
ん
。 

問
題
が
小
さ
な
う
ち
に
、
深
く
反
省
を
し
、
よ

り
良
い
方
向
へ
軌
道
修
正
し
て
い
き
ま
し
ょ
う
。

そ
う
す
る
こ
と
で
、
後
に
〈
あ
の
日
の
失
敗
の
反

省
が
、
今
に
生
か
さ
れ
て
い
る
〉
と
思
え
る
尊
い

教
訓
へ
と
変
わ
る
は
ず
な
の
で
す
。 


